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Datenschutz hat
fiir die Griin AG
hochste Prioritit
Deshalb haben Adressenhandler bei dem Aachener

Software-Unternehmen keine Chance. Forum von
IHK und AZ bietet Einblicke in das Spendengeschaft.

VON BERTHOLD STRAUCH

Aachen. Einer der rund 120 Giste
zeigte sich besonders angetan
von Oliver Griins Vortrag, Er
wollte den Geschaftsfihrer der
Griin Software AG bei dem von
AZ-Chefredakteur Bernd Ma-
thieu moderierten 29. Forum
von Industrie- und Handelskam-
mer (IHK) und Aachener Zeitung
(AZ) wohl ein wenig auf die rhe-
torische Probe stellen: Wenn
man das so hire - von Millionen
Adressen, mit denern das Aache-
ner Unternehmen zu tun habe:
+Kann man bei Ihnen Daten
kaufen?" Grins Antwort, kurz
und prignant: ,Nein!” Die Firma
unterliege ,ganz besonderen da-
tenschutzrechtlichen Auflagen”.
Dahinter stecke ein ,ausgekli-
%tes “, iber das der
V Nord akribisch wache, Wiir-
de sich die Griin AG nicht an die-
se strengen Regeln halten, ,wa-
ren wir ganz schnell vom Markt
verschwunden”, fiigte der Chef
und Alleininhaber an.
In der Tat: Die hochgesicher-

ten Grofirechner und Server der
Aktiengesellschaft im Keller des
ehemaligen Amtsgerichtsgebiu-
des wiren eine wahre Fun be
fiir Datenjdger und kommerziel-
le Adres: indler, knnte man
diese einfach knacken. Zum Bei-
spiel: Rund 700 000 Namen po-
tenzieller Spender und Mitglie-
der verwaltet das Unternehmen
fiir die Aktion ,Menschen fir
Menschen* des e
Schauspielers Karlheinz Bohm.
- 'Und beim eher konservativ
strukturierten Kol Lngwerk spei-
chert die Gp‘.mAEZ 6000 Da-
tensdtze. ,Arzte fiir die Dritte
Welt", ,Misereor® in Aachen, das
Deutsche Rote Kreuz, Fufiball-
Bundesligisten wie Eintracht
Frankfurt und FSV Mainz und
viele andere erstklassige Refe-
renzpartner setzen auf das ausge-
kliigelte Know-how der §

ten aus der Kaiserstadt.

Und Oliver Griin ist zuver-
sichtlich, weitere Kunden von
seinem erfolgreichen Geschifts-
modell begelstern zu kénnen.
Denn wie er im Gesprich mit

- Online-Spendenquote kréftig steigern

- In Deutschland werden erst etwa

: drei Prozent der Spenden online ab-
© gewickelt, wihrend in den USA die-
- se Quote schon bei zehn Prozent

: liegt.

: Hierzulande erwartet Griin binnen
: drei Jahren eine Verdoppelung die-
i ser Mutzerzahlen. Und immerhin

i rund 50 Prozent des deutschen

i Spendenaufkommens von insge-

i samt drei Milliarden Euro pro Jahr

i kommen von iber 60-]ahrigen.

Von dem riesigen Gesamtvolumen
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werden immerhin rund zehn Pro-
zent mit Griin-Software verwaltet.
Der Firmenchef ist dibrigens stolz
darauf, dass er in diesem von ihm
gepflegten relativ kleinen Marktseg-
ment einen Branchenriesen wie SAP
inzwischen dberholt habe.

Dazu hat auch manche Spendenga-
la im Fernsehen ihren Teil beigetra-
gen, Hier gilt es fiir die Griin AG, an
einem Abend etwa 50000 bis 60000
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teur Bernd Mathieu.

Mathieu bekundete, baue er auf
vielversprechende Kontakte zum
Beispiel auch in die Region, etwa
zu einem Aachener und Heins-
berger Diskothekenbetreiber, der
eine ,Social-Media-Offensive”
plane; eine hochmoderne {Pho-
ne-Applikation ist das Ziel. Wei-
teres Wachstum wird also im
Wortsinne programmiert. Bis
2015 will die Griin AG mit der-
zeit 60 Mitarbeitern um 30 Pro-
zent expandieren. Dazu soll auch
ein neues Geschiftssegment bei-
tragen, hofft Oliver Griin: Spezi-
alsoftware fiir Seminaranbieter,
etwa an Hochschulen und bei
Personalentwicklern.

Neben der hauseigenen Wer-

von sp
fern zu erfassen und das
Geld exakt zu verhuchenmagte
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HEIMGRUN" setzt der
Unternehmer stark auf Internet-
losungen. Fiir ihn ist ,die Zeit

reif, um mit dem Internet Geld
zu verdienen. Denn werbefinan-
ziert allein reicht nicht* Das
Web sei ,im Leben angekom-
men, es ist Teil der Gesellschaft
geworden”.

In Sachen Akquisition wvon
Spendern haben Griin und seine
Auftraggeber insbesondere die
stark wachsende Gruppe der ,Sil-
ver Surfer” im Blick, die jetzt erst
im Alter von etwa 60 Jahren die
Vorziige des Webs entdecken.
Griin spricht allerdings lieber
von ,jung gebliebenen dlteren
Herrschaften”. |, Wenn's bei de-
nen klappt, dann klappt's iiber-
all?”, fragte Moderator Mathieu
seinen Gesprichspartner Griin.
Dessen Antwort a la Franz Be-
ckenbauer: ,5chau'n wir mal*
Auf eine stimmige Verbindung
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Ausgeklilgelte Konzepte: Griin-Geschiftsfiihrer Oliver Griin (links) beim IHK-Forum im Gesprich mit AZ-Chefredak-
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von Technik und Kreativitit, die
einen ,Mehrwert” fiir den Kun-
den generiert, richtet Griin sein
Augenmerk. Denn wer spende,
bekomme gleich ein Feedback,
was mit seinem Geld genau pas-
siere. Dies zu wissen, das sei vie-
len Menschen sehr wichtig.
Vielleicht hat das Forum den
Weg fiir ein neues Spektrum ge-
offnet. Denn ein Besucher vom
Fach bekannte, dass die Baubran-
che dringend ,bauspezifische
Software-Lésungen” suche.
. Vielleicht sind Sie unser erster
Kunde”, reagierte der an der
RWTH ausgebildete Bauinge-
nieur spontan auf die Offerte
und bot seine Visitenkarte an . . .
Die Griin AG - ,ein bestandiger

Partner in einem dynamischen

Markt”, lautet ihr Credo.
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